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. Como afectan los
aranceles impuestos
por Trump a las
exportaciones
espanolas?

GUERRA COMERCIAL
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4 )
Repercusiones

directas e indirectas

La imposicion de nuevos aranceles
en EEUU afecta directamente a los
productos espanoles.

Estos cambios no solo encarecen

las operaciones, sino que también

alteran la estrategia comercial de
muchas empresas.
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4 )
Pérdida de

competividad

Los productos espanoles resultan
menos atractivos frente a
competidores no afectados por
aranceles (Chile, Marruecos,
Australia) o frente a productores
locales en EE. UU. Esto reduce
ventas y cuota de mercado.
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4 )
Aumento de costes

vy burocracia

La carga documental se vera
incrementada, exigiendo
certificados de origen mas
detallados, declaraciones de valor
en aduanasy pruebas de no subsidio.
Todo ello ralentiza los tramites,
encarece el proceso logistico y exige
mayor especializacion.
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2 . . )
Reorientacion de

mercados

Algunas empresas han comenzado a
buscar nuevos destinos alternativos
(Canada, Japon, Corea del Sur), aunque
este proceso implica inversiones
significativas en homologaciones,
adaptaciones normativas y marketing.
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. Qué debe tener en
cuenta una empresa
exportadora?
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4 )
Identificacion de

productos
afectados

Se debe realizar una auditoria
interna utilizando el codigo HS
(Harmonized System) de cada

producto para verificar si esta

incluido en las listas publicadas por
la USTR.
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4 )
Arancel aplicable

Es fundamental conocer el arancel
especifico aplicable a cada partida.
Herramientas como ACCES2markets
y Customs Info Database (EE.UU.)
permiten obtener esta informacion.
Algunos productos estan sujetos a
aranceles aduaneros adicionales del
10%, 15% 0 25% segun su
clasificacion.
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4 . - I
Coordinacion con el

importador

Deben acordarse aspectos clave como
la asuncion del arancel, términos
contractuales, estrategias de reparto
de costes y revision de precios. La
renegociacion de los Incoterms es
esencial para evitar sorpresas
contractuales.
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4 )
Ajuste de precios o

Estrategia Comercial

Algunas empresas optan por compartir
el impacto del arancel, absorbiendo
parte del coste o ajustando los
precios mediante economias de
escala. En productos con alto valor de
marca o diferenciacion, se puede
mantener el precio y reforzar el
branding.
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¢ Necesitas

representante
aduanero?

En el Grupo Moldtrans contamos con mas
de 45 anos de experiencia como agente de
aduanas en los mercados internacionales,
aportando las ventajas de seguridad y
buenas practicas reconocidas como OEA -
Operador Economico Autorizado.

SOLICITA INFORMACION


https://www.moldtrans.com/solicitar-informacion/
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